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SIKKENS PAINT CENTER  

 

Accountmanager 

Locatie: regio Zwolle 

Dienstverband: Fulltime 

Vacaturenummer: 25055 

 

Functie 

Als Accountmanager bij Sikkens Paint Center kom je terecht in een dynamische en groeiende 

organisatie die volop in beweging is. In deze rol ben je verantwoordelijk voor het onderhouden én 

versterken van bestaande klantrelaties, terwijl je daarnaast actief werkt aan het werven van nieuwe 

klanten. Je vindt het leuk om regelmatig in contact te zijn met zzp’ers en lokale schilderbedrijven en 

weet precies hoe je hen kunt helpen om hun werk nog beter uit te voeren. Beschik jij over 

commercieel vuur en vind je het leuk om over de vloer te komen bij klanten die graag de handen uit 

de mouwen steken? 

 

Dan past deze functie bij jou! 

 

Sikkens Paint Center is een verfgroothandel die in de afgelopen jaren is gegroeid naar tien 

vestigingen. Zij bieden de professionele schilder een compleet assortiment bouwverven, 

industriecoatings en non-paint artikelen in alle soorten, en vormen vandaag de dag nog altijd een 

familiebedrijf waar klantgerichtheid en service erg belangrijk zijn. 

 

Heb jij de teamspirit en klantgerichtheid die bij Sikkens Paint Center past? Ontdek dan de 

vacature van Accountmanager!! 

 

 

Wat je gaat doen  

In deze functie ben je verantwoordelijk voor het bewerken van de markt in de regio Zwolle en 

omstreken. Je richt je daarbij zowel op het versterken van bestaande relaties als op het binnenhalen 

van nieuwe klanten. Dankzij jouw commerciële instinct en creativiteit herken je kansen, trek je 

nieuwe prospects aan en bouw je bestaande samenwerkingen verder uit. Je onderhoudt regelmatig 

contact met klanten en adviseert hen over de beste oplossingen op het gebied van onderhoud en 

renovatie. Daarbij geef je onderbouwde adviezen over het juiste materiaalgebruik en draag je actief 

bij aan duurzame partnerships. 

 

Je volgt marktontwikkelingen op de voet: je inventariseert, analyseert en anticipeert op trends en 

veranderingen, zodat je commerciële kansen optimaal kunt benutten. Daarnaast organiseer je 

verkoopacties en ondersteun je klanten op basis van hun actuele behoeften. Je zorgt voor een snelle 



 

-- pagina 2 van 3 – 

 

en zorgvuldige afhandeling van eventuele klachten en bewaakt de voortgang van processen en 

lopende projecten. Hierbij werk je nauw samen met collega’s van zowel de binnen- als buitendienst 

om gezamenlijk sterke resultaten neer te zetten. Indien de situatie daarom vraagt, ben je ook bereid 

om de taken van de binnendienst waar te nemen. 

 

 

Wie je bent 

Je bent gedreven en gemotiveerd om op zoek te gaan naar nieuwe mogelijkheden binnen de markt 

en hebt daarbij een proactieve, ondernemende en commerciële instelling. Je bent sociaal sterk, 

“bruist” van de energie en staat stevig in je schoenen. Je kunt effectief onderhandelen over prijzen 

en contractvoorwaarden en maakt daarbij optimaal gebruik van je analytisch inzicht en uitstekende 

communicatievaardigheden. Daarnaast ben je flexibel en wendbaar: je past je moeiteloos aan 

veranderende omstandigheden aan en reageert snel op nieuwe zakelijke kansen of uitdagingen. Een 

‘nee’ weet jij vaak op een natuurlijke manier om te buigen naar een ‘ja’, doordat je begrijpt wat een 

klant écht nodig heeft en daarop inspeelt. 

Van jouw opleiding en ervaring verwachten we: 

• MBO werk- en denkniveau.  

• Relevante commerciële ervaring.   

• Affiniteit met de schilder- en/of bouwbranche en de bereidheid om technische en 

commerciële trainingen te volgen.  

• Goede beheersing van de Nederlandse taal in woord en geschrift. 

 

 

Wat wij jou bieden  

Als Accountmanager kun je rekenen op: 

• Een open en familiaire organisatie waar je jezelf kan blijven ontwikkelen. 

• Een salaris dat recht doet aan jouw kennis en ervaring. 

• Een pensioenregeling waarin voor 60% door de werkgever wordt bijgedragen. 

• Een auto, laptop en telefoon. 

 

 

Maak kennis met het bedrijf 

Sikkens Paint Center is een warm familiebedrijf dat al ruim 25 jaar bestaat en inmiddels tien 

vestigingen heeft in de regio Gelderland en Utrecht. Als familiebedrijf zijn ze verbonden aan één van 

de grootste verf- en lakfabrikanten ter wereld: Sikkens, onderdeel van AkzoNobel. Net als deze 

internationale marktleider heeft Sikkens Paint Center een diepe passie voor verf, vakmanschap en 

kwaliteit. 

 

Hoewel je profiteert van de kracht en ondersteuning van een groot concern, werk je in de dagelijkse 

praktijk in een hecht, betrokken team waarin veel ruimte is voor eigen inbreng en ideeën. Sikkens 

Paint Center staat voor hoogwaardige producten, deskundig advies, technische ondersteuning, 
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uitstekende service en korte lijnen. Iedereen binnen het bedrijf draagt bij aan het gezamenlijke 

succes. 

 

Het team van Sikkens Paint Center bestaat uit ervaren, enthousiaste en ondernemende collega’s die 

klaarstaan voor elkaar én voor hun klanten. Ze vinden het belangrijk om samen te werken, elkaar te 

helpen, en voortdurend van elkaar te leren, maar ook om plezier te hebben in het werk. Sikkens 

Paint Center is een organisatie met duidelijke ambities voor de toekomst, waar jij als 

Accountmanager actief aan kunt bijdragen en in mee kunt groeien. 

 

Enthousiast over deze functie?  

Als je enthousiast bent geworden over deze functie, kun je voor meer informatie contact opnemen 

met Stefan van Grieken. s.van.grieken@why-search.nl 06 466 150 16. 

 

 

mailto:s.van.grieken@why-search.nl

